
FP GS
COMERCIO 

INTERNACIONAL

  100%
Online

Requisitos de acceso al ciclo
•	 Estar en posesión del título de Bachillerato.
•	 Estar en posesión de un título de Técnico Superior (Grado Superior) o Técnico Especialista (Grado Medio).
•	 Haber superado la Prueba de acceso a Grado Superior.
•	 Haber superado la Prueba de acceso a la universidad para mayores de 25.
•	 Estar en posesión del título de COU.
•	 Estar en posesión de un título de FPII.
•	 Estar en posesión de un título oficial equivalente o superior a cualquiera de los anteriores.

Salidas Profesionales
•	 Técnico en administración de sistemas.
•	 Técnico en comercio exterior.
•	 Técnico de operaciones exteriores de entidades financieras y de seguros. 
•	 Técnico en administración de comercio internacional.
•	 Asistente o adjunto de comercio internacional.
•	 Agente de comercio internacional.
•	 Técnico de marketing internacional.
•	 Técnico de marketing digital internacional.
•	 Técnico de venta internacional.
•	 Asistente al departamento de operaciones comerciales internacionales.
•	 Transitario.
•	 Consignatario de buques.
•	 Operador logístico.
•	 Jefe de almacén.



FORMACIÓN PROFESIONAL GRADO SUPERIOR
COMERCIO INTERNACIONAL

1º CURSO 2º CURSO
MÓDULOS Horas 

M2: FINANZAS 
INTERNACIONALES.
99 hs. (77 hs + 22 hs.)

UNIDADES FORMATIVAS

UF1: Instrumentos para la gestión de riesgos del cambio.
UF2: Financiamiento del comercio exterior.
UF3: Instrumentos financieros de soporte a la exportación.

33
33
33

M3: MEDIOS DE PAGO                     
INTERNACIONALES.
66 hs.

UF1: Selección y gestión de medios de pago simples.
UF2: Selección y gestión de medios de pago documentarios. 

M7. MARKETING 
INTERNACIONAL. 
99 hs.

M8. SISTEMA DE INFORMACIÓN 
DE MERCADOS.
66 hs.

MP9: NEGOCIACIÓN                        
INTERNACIONAL.
66 hs. 

MP10: COMERCIO DIGITAL            
INTERNACIONAL.
66 hs.

MP12: SEGUNDA LENGUA            
EXTRANGERA - ALEMÁN.
132 hs. 

MP14: PROYECTO DE COMERCIO 
INTERNACIONAL.
264 hs. 

MP15:  FORMACIÓN EN CENTROS DE TRABAJO.

UF1: Estrategias de internacionalización de la empresa. 
UF2: Marketing operacional internacional. 
UF3: Plan de marketing internacional.

UF1: Prospección de mercados internacionales. 
UF2: Explotación de la prospección. 

UF1: Contratación internacional. 
UF2: Estrategias de negociación internacional. 

UF1: Herramientas para el comercio digital internacional. 
UF2: Plan de márquetin digital internacional. 

UF1: Segunda lengua extranjera (Alemán). 

UF1: Proyecto de comercio internacional. 

22
44

33
44
22

33
33

33
33

44
22

132

264

416

MÓDULOS Horas 
M1. GESTIÓN 
ADMINISTRATIVA DEL 
COMERCIO INTERNACIONAL. 
165 hs. (110 hs + 55 hs.)

UNIDADES FORMATIVAS

UF1: Organismos y normas internacionales. 
UF2: Intercambios intracomunitarios. 
UF3: Operaciones con países terceros.  
UF4: Gestión aduanera.

41
41
41
42

M4. GESTIÓN ECONÓMICA Y 
FINANCIERA DE LA EMPRESA.
132 hs. (110 hs + 22 hs.)
 

UF1: Emprendedora, creación de empresa, inversión y      
financiamiento.
UF2: Operativa de compraventa y tesorería. 
UF3: Contabilidad y fiscalidad empresarial.

M5. TRANSPORTE INTERNACIONAL 
DE MERCANCÍAS. 
132 hs.

M6. LOGÍSTICA DE                                     
ALMACENAMIENTO.

99 hs.

MP11: INGLÉS. 
132 hs.

MP13: FORMACIÓN Y                
ORIENTACIÓN LABORAL.
99 hs.

UF1: Transporte internacional terrestre: carretera y ferrocarril 
UF2: Transporte internacional marítimo y aéreo. 

UF1: Inglés técnico. 

UF1: Incorporación al trabajo. 
UF2: Prevención de riesgos laborales. 

44

44
44

66
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33
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UF1: Marco legal y regímenes de almacenamiento en 
comercio nacional e internacional.
UF2: Organización de los espacios y del proceso de              
almacenamiento. 
UF3: Gestión de stocks.

Precio y Horario
•	 Matrícula: 120 €
•	 Mensualidades: 180€ / mes (10 mensualidades al año)
•	 100% online Horario flexible de lunes a domingo
•	 Prácticas en FCT: Se pueden realizar en Baleares o Catalunya.

Duración Curso
•	 2000 hs. lectivas totales (726 hs. 1º curso  -  1274 hs. 2º curso)


